


let's get started

Bist du ready
fur deine Reise
zu Freiheit,

Wohlstand und
inner Peace?



2 Level.
12 Schritte

In der Arbeit mit Gber 1000 Kunden hat sich
herausgestellt, dass es zwei groRe Hlrden

@ p auf dem Weg zur Million gibt:

/ﬁ’/

1. Die ersten 10.000€ Monatsumsatz
2. Der Weg zu 100.000€ Monatsumsatz

Auf den nachsten Seiten fuhren wir dich in
insgesamt 12 Schritten durch diese beiden

Level auf dem Weg zur ersten Million.

Let's go!
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“Level 1

Die _ergt_en
10.000¢ |
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Dein Business ist
nur ein Spiegel deiner
Personlichkeit!

Wer davon Uberzeugt ist, dass er viel Wer Angst davor hat, seinen Kunden
arbeiten muss, um uber die Runden wirklich helfen zu kénnen, wird
kommen, wird niemals mit Leichtigkeit auf unterbewusst daflr sorgen, dass keine
10.000€ und mehr pro Monat gelangen. oder die falschen Kunden kommen.

Wer Angst davor hat, sich und seine
Expertise der Welt zu zeigen, wird
Schwierigkeiten mit dem
Reichweitenaufbau und der

Kundengewinnung haben! Du brauchst das richtige Mindset, um
wirklich erfolgreich zu sein. Die Strategie
Wer denkt, dass erst alles perfekt sein alleine reicht nicht!

muss, bevor der nachste Schritt gemacht
werden kann, wird nur sehr langsam voran
kommen.



Level 1
Die ersten

10.000€

Die konkurrenzlose

Positionierung ist der Schliissel
fiir den Online-Erfolg.

Coaches, Berater, Therapeuten und
Agenturdienstleister spriefden heute wie
Pilze aus dem Boden. Und das war auch
schon immer so! Nur waren sie in der
offline Welt nicht ortsunabhangig fiir alle
zuganglich.

Wo friiher regional begrenzt 5 Experten fur
ein Thema positioniert waren, finden sich
heute im Internet 500 Anbieter, weil die
regionalen Grenzen gesprengt wurden &3,

Aus dieser Masse gilt es sich abzuheben und
so zu positionieren, ¢ lie Ve

Wie das funktioniert?

Finde die Schnittmenge aus dem, was dich
einzigartig macht und einem ganz konkreten
Bedurfnis im Markt, gepaart mit einem
einzigartigen Branding. Aber dazu spater
mehr.



Die ersten
10.000€
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Es ist viel leichter, als du
jetzt vielleicht denkst!

Far 10.000€ Umsatz brauchst du keine
komplexe Technik, keinen E-Learning
Bereich, keine Gruppencalls, keine
Community.

All das wird relevant bei Punkt 7, wenn es
um die Skalierung geht.

Far 10.000€ ist das Einfachste, ein paar
Menschen direkt dabei zu helfen, ihre
Probleme zu losen.

Wie funktioniert's?
Lose ein groldes Problem einer spezifischen
Zielgruppe und verkaufe es hochpreisig.

Warum hochpreisig?

Ganz einfach: Weil es viel leichter ist, 4
Kunden a 2.500€ zu gewinnen, als 40 Kunden
a 250€.

Setze also 1:1 eine Dienstleistung flur deine
Kunden um, berate oder coache Uber einen
langeren Zeitraum per Videocall und fertig.

Du bist unsicher, ob sich dein Angebot
hochpreisig verkaufen lasst? Dann komm
doch einfach mal zu uns in einen Call und wir
finden es heraus.
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Spurst du den Digitale

Safari

... was? Na dieses Feeling, das aufkommt,
wahrend du durch diesen Report gehst,
dich auf unserer Website bewegst oder dir
ein Video von uns ansiehst. Fuhlt es sich
nach Freiheit, Flexibilitat, Abenteuerlust
und Erfolg an?

-> Das ist Branding / Markenbildung

Die Kunst, dein Unternehmen so zu
gestalten, dass deine Werte spurbar
werden. In Bild, Text, Farbe, Ton, Sprache —
In allem.

Vibe? ...

Was du daflr brauchst?

Eine starke Markenidentitat (Die lasst sich
mit ein paar guten Ubungen entwickeln) und
ein Markendesign, das deine ldentitat visuell
so transportiert, dass sie bei deiner
Zielgruppe ankommt.
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Das Schaufenster der
digitalen Welt

Dass du eine gute Website brauchst weif3t
du. Dass du sie willst wissen wir &, Denn
das ist letztendlich das, was die Leute zu
sehen bekommen, wenn sie dich suchen.
Deine Website ist etwas, worauf du stolz
sein solltest.

Aber die Website ist mehr als das!!!

Die Website ist der Ort, an dem sich
entscheidet, ob aus Interessenten Kunden
werden.

Was du brauchst ist eine Website, die
verkauft. Eine Website, die nicht nur gut
aussieht und deine Markenwerte vermittelt,
sondern die deine Interessenten Schritt fur
Schritt in Kunden verwandelt.

Wie du so eine Website bekommst?

Wir haben Vorlagen fur dlch erstellt, Uber
die bereits -
gemacht wurden.

Der einzige Haken:
Die gibt's nur bei einer Zusammenarbeit &
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10.000€

Fur 10k brauchst du noch
keine Werheanzeigen

Naturlich klingt es fancy, wenn wir Ja, da gehort Arbeit dazu! Aber es lohnt
erzahlen, dass du aus einem € sich. Denn wer das hier einmal gemeistert
Werbebudget 5-10 € Umsatz machen hat, hat damit bewiesen, dass er sein
kannst. Und keine Sorge, dazu kommmen wir Angebot verkaufen kann. Und das ist die
noch. Aber erst mal geht es ohne. Grundlage dafir, dass Werbeanzeigen

spater wirklich profitabel sein konnen.
Wer gut positioniert ist und ein Angebot
hat, das Kunden wirklich wollen, wird es
schaffen, 4 Kunden a 2500€ zu gewinnen,
ohne dafur einen Cent in Werbeanzeigen

zu stecken. Rechenbeispiel:

Du hast ein Angebot fur 2500€
Der Schlissel dafir ist eine starke » Mit einem Aufwand von 1 Stunde pro
Kommunikation (Stlchwort COPYWRITING) Tag erreichst du jede Woche 15 neue
und eine Socia : , die dich in Interessentiinnen
die Sichtbarkeit brlngt und deine » Daraus entstehen 4 Gesprache und 1
Interessenten neugierig macht. Neukunde pro Woche

4 x 2500€ = 10.000€
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Das Angebot, das dich frei
und deine Kunden
gliicklich macht! &7°.2
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Yes, hier wird das Fundament fir ein Erzahle nicht jedem Kunden das gleiche,

wahres Lifestyle Business gesetzt. Ein sondern mache ein Video daraus, beantworte

Business, das dir Freiheit, Flexibilitat, Sinn ein und dieselbe Frage nicht immer wieder,

und Wohlstand beschert. Und vor allem sondern mache einen Live Call oder einen

ein Business, das sich ohne Stress auf Hilfeartikel daraus. Erfinde das Rad nicht

Millionenumsatze skalieren lasst. jedes mal neu, sondern nutze Vorlagen fir
schnelle Ergebnisse.

Aber wie?

Indem du das Beste aus allen Welten Und wichtig: Verkaufe Lésungen und nicht

nutzt, um deine Zeit. Heil’t also: Raus aus der Zeit

gegen Geld Falle - rein ins Wachstum.

Automatisiere wiederkehrende Tatigkeiten
und digitalisiere den Rest.
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Wir lieben =

Funnels! Du auch‘?

Evergreen Funnels sind es, die die Digitale
Safari in 2 Jahren von O zur ersten Million
und danach konstant weiter skaliert
haben. Sie sind

Jt. Es sind Prozesse, die in Minuten aus
unbekannten Menschen Interessenten und
dann Kunden machen.

Klingt magisch? Ist es auch! Denn wer es
einmal gemeistert hat, einen Evergreen
Funnel zu kreieren, hat damit die Luft zum
Atmen flr sein Unternehmen geschaffen.
Namlich Umsatz.

Wie so ein Funnel aussieht?

Unser Klassiker ist der Webinar Funnel.
Menschen werden auf eine Landingpage zur
Eintragung fir ein Live Webinar oder
vorproduziertes Videotraining geleitet und
tragen sich dort mit ihrer E-Mail-Adresse ein.

Ein starkes Webinar verwandelt
Interessenten innerhalb von 60 Minuten in
Kunden. Automatisches E-Mail-Follow Up
steigert langfristig die Abschlussrate.

Es ist magisch.
Man muss nur wissen, wie es funktioniert.
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Eine Gelddruckmaschine s

Wer aus einem Euro Werbebudget 3, 5 Ja, es variiert je nach Zielgruppe, Plattform,

oder 10€ Umsatz herausholt, hat damit die und Art der Kampagne. Aber es ist

Lizenz zum Geld drucken. beachtlich, wie man auf Knopfdruck
hunderttausende Menschen aus seiner

Vielleicht hast du dich schon gefragt, wie Zielgruppe erreichen kann.

die Leute in deinen Funnel gelangen, wie

du massenweise Menschen aus deiner Wer weild was zu tun ist und sie in einen

Zielgruppe erreichen kannst ... funktionierenden Funnel leitet, kann gar nicht

anders, als Geld damit zu verdienen.
Werbeanzeigen sind die Antwort.
Woher wir das wissen?

Mit 2.000€ erreichst du ca. 100.000 Weil wir selbst schon 1285 Werbeanzeigen
Impressionen. Mit 20.000€ eine Million. geschaltet und Millionenbudgets ausgegeben
haben.

Das ist mal eine Ansage oder?
Irgendwann hat man den Dreh raus ;)
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Klingt langweilig, macht
dich aber frei!

Ja, wir wissen auch, dass Funnels und
Werbeanzeigen viel spannender klingen.
Aber wer konstant und verlasslich
100.000€ und mehr pro Monat umsetzen
mochte, braucht funktionierende Prozesse.

Das beginnt beim Marketing, geht tber
den Vertrieb bis rein in die
Kundenbetreuung.

Hier wird die Profitabilitat gesteigert!
Hier unterscheidet sich, wer kurz mal ein
bisschen Erfolg hatte und wer langfristig
sein Unternehmen skaliert.

Das Schone ist: Wenn du deine Prozesse
kennst, weilst du nicht nur, wo sie optimiert
werden konnen, sondern vor allem auch, wo
sie vereinfacht und automatisiert werden
konnen.

Das Ergebnis ist also ganz einfach:
Hohere Umsatze bei weniger Aufwand.

Oder anders gesagt: Raus aus dem Chaos,
rein in die Verlasslichkeit.

Na, Bock auf Prozesse? &



s T T
e e s I
“)-F-.._ A ‘ : ‘.'.1 -

a - .
w

oA

Du musst nicht alles
alleine machen!

Gib nervige Tatigkeiten ab, hor auf Dinge
zu tun, die du nicht wirklich gut kannst und
baue dir ein Team auf, wenn du auch ab
und zu mal Zeit zum Surfen haben
mochtest.

So wie wir da oben mit unserem Team =@

Bis zu einem gewissen Punkt kannst du
alles alleine machen, aber wer jenseits der
30.000€ Umsatz pro Monat geht, bendtigt
in der Regel ein Team, um sich selbst nicht
kaputt zu arbeiten und seinen Kunden eine
Top Leistung zu liefern.

Es kann damit beginnen, gewisse Tatigkeiten
outzusourcen, die du nicht zwingend selbst
tun musst. Steuerberater, Grafisches, etc.

Aber ab einer gewissen GrofRRe ist ein starkes
eigenes Team einfach Gold wert. Es macht im
Team nicht nur mehr Spalf3, sondern auch die
Ergebnisse sind ganz andere.

Wichtig: Lagere die richtigen Tatigkeiten zur
richtigen Zeit aus und stelle Mitarbeiter sehr
ausgewahlt ein, wenn du dein Geld nicht zum
Fenster rauswerfen mochtest.



Jetzt kommt der

spaBige Part ==«

Warum spafig?

Weil jetzt nur ein paar Stellschrauben
gedreht werden mussen, um massiv die
Umsatze und Gewinne zu steigern.

Wenn du die Punkte 1 bis 11 alle
ordentlich umgesetzt hast, musst du jetzt
nur mehr Geld in Werbeanzeigen stecken
und dein Team entsprechend erweitern,
um deinen Outcome zu erhdhen.

Bei uns hat das mal dazu gefihrt, dass wir in
einem Jahr unsere Umsatze vervierfacht
haben. Ja richtig gehort. Vervierfacht.

Wir haben einfach nur das Werbebudget
erhoht, dadurch Millionen von Menschen
erreicht und mehr Kunden gewonnen.

Es ist dann wirklich fast so einfach, wenn die
restliche Infrastruktur steht.
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Wo stehst du gerade?
MACHE JETZT DEN TEST

Ich habe ein starkes Mindset

2 ||lch habe eine konkurrenzlose Positionierung

3 ||Ich habe ein digitales Angebot

4 ||Ich habe eine starke Marke und ein liberzeugendes Erscheinungsbild
5 ||Ich habe eine Website, die Besucher verlasslich in Kunden verwandelt
6 || Ich gewinne liber Social Media Kunden und verdiene Gber 10.000€ pro Monat
7 ||lch habe ein skalierbares Angebot, das mich frei macht

8 ||Ich habe einen funktionierenden Evergreen Funnel

9 ||Ich schalte profitabel Werbeanzeigen

10 || Ich habe klare Prozesse und Automatisierungen

11 || lch habe ein starkes Team, das mir den Ricken frei halt

12 || Ich habe mein Business auf Uber 100.000€ pro Monat skaliert

L

Na, wie viele Haken konntest du setzen? =




CALL VEREINBAREN
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